
Technischer Vertriebsmitarbeiter (m/w/d) Schwerpunkt Baustahl 
Vollzeit, Bad Vilbel, Hessen 

Ihre Aufgaben: 
Zentrale Schnittstelle: Sie sind der kompetente 
Ansprechpartner für unsere Kunden – 
vorwiegend am Telefon. Sie beraten, 
kalkulieren präzise, erstellen Angebote und 
wickeln Aufträge professionell ab. 

Souveräne Koordination: Sie sorgen für einen 
reibungslosen Ablauf von der Bestellung über 
die Arbeitsvorbereitung und Produktion bis 
zur termingerechten Lieferung. 

Aktive Kundenbetreuung: Sie pflegen 
bestehende Kundenbeziehungen, bauen diese 
weiter aus und tragen durch Ihr Engagement 
zur Gewinnung neuer Partner bei. Auch die 
Abwicklung von Reklamationen meistern Sie 
souverän. 

Engagierte Zusammenarbeit: Sie arbeiten eng 
mit unseren Lieferanten zusammen, bestellen 
Ware und stellen sicher, dass alle Prozesse 
reibungslos ineinandergreifen. 

Ihr Profil: 
Erfahrung, die zählt: Sie haben eine 
kaufmännische oder technische Ausbildung 
abgeschlossen und konnten bereits Erfolge im 
Vertrieb, idealerweise im Bereich Baustahl 
oder eines vergleichbaren technischen 
Produkts, erzielen. 

Fachwissen & Branchenkenntnis: Sie besitzen 
ein gutes technisches Verständnis und kennen 
sich in der Baubranche aus. Dies ermöglicht 
Ihnen eine Beratung unserer Kunden auf 
Augenhöhe. 

Persönlichkeit, die gewinnt: Sie sind ein 
Teamplayer, agieren zuverlässig und 
überzeugen durch Ihr freundliches und 
kundenorientiertes Auftreten. 

Kommunikationsstärke & Ehrgeiz: Sie 
bringen Verhandlungsgeschick, eine klare 
Kommunikation und den persönlichen 
Ehrgeiz mit, gesteckte Ziele zu erreichen und 
zu übertreffen. 

Wir bieten Ihnen: 
Ausgezeichnete Arbeitskultur: Ihre Work-
Life-Balance ist uns wichtig. Deshalb sind wir 
stolz, vom Wetteraukreis 2025 erneut als 
'Familienfreundliches Unternehmen' 
ausgezeichnet worden zu sein. 

Sicherheit & Perspektive: Wir bieten Ihnen 
einen langfristigen und sicheren Arbeitsplatz 
in einem regional bedeutenden 
Unternehmen. 

Verantwortung im Team: Es erwartet Sie 
eine verantwortungsvolle Tätigkeit in einem 
großartigen, kollegialen Team, in dem 
Zusammenarbeit großgeschrieben wird. 

Dynamisches Umfeld: Profitieren Sie von 
unserer offenen Firmenkultur mit flachen 
Hierarchien und kurzen 
Entscheidungswegen, in der Sie etwas 
bewegen können. 

Faire Vergütung & mehr: Wir bieten eine 
leistungsgerechte Vergütung und diverse 
Zusatzleistungen, Angebote wie ein Jobrad, 
Corporate Benefits, betriebliches 
Gesundheitsmanagement sowie 
Mitarbeiterevents. 

Seit Generationen verbinden wir bei 
Throm Baustahl GmbH tiefes Fachwissen 
mit modernster Technik und haben uns so 
zu einem der leistungsstärksten 
Biegebetriebe und Großhändler für 
Baustahl in Hessen entwickelt. 

Für uns zählen nicht nur höchste 
Produktqualität und Präzision, sondern 
vor allem Verlässlichkeit, Flexibilität und 
eine offene Kommunikation mit Kunden 
und Partnern. Dieser Erfolg wird jeden 
Tag von unseren qualifizierten und 
engagierten Mitarbeitern getragen. Sie 
sind das Herz unseres Unternehmens und 
der Grund, warum unsere Kunden uns 
vertrauen. 

Dass wir diese Wertschätzung leben, 
beweist unsere wiederholte 
Auszeichnung zum 'Familienfreundlichen 
Unternehmen Wetterau 2025'. Wir bieten 
Ihnen ein Umfeld, in dem Ihr Engagement 
geschätzt wird und Sie in einem 
großartigen Team die Zukunft 
mitgestalten können. 

Haben wir Ihr Interesse geweckt? Dann freuen 
wir uns auf Ihre aussagekräftige Bewerbung 
per E-Mail im PDF-Format an 
karriere@throm-online.com 
Ihre fachlichen Fragen beantwortet gerne Frau 
Christine Widera, Telefon: 06042-960758 

Zur Verstärkung unseres Teams für den Bereich Vertrieb und Arbeitsvorbereitung am Firmensitz in Bad Vilbel suchen wir zum nächstmöglichen Termin 
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