Qualifizierte, engagierte und motivierte Mitarbeiter pragen den Erfolg unseres Unternehmens. Die stetige Bereitschaft zu Veranderung und
Weiterentwicklung haben uns zu einem modernen, leistungsstarken und regional bedeutenden Handelsunternehmen werden lassen. Mit unserer
Prdsenz in ganz Hessen sind wir in Sachen Stahl, Industrietechnik, Werkzeugen und Arbeitsschutz der richtige Ansprechpartner.

ECKDATEN & PROFIL:

. Kenntnisse im Stahl- Ausgepragte Kunden-
Abgeschlossene kaufmannische Erfahrungen im Metallhandel / .gﬁp &
) etallhandel von orientierun
oder technisch/gewerbliche Vertrieb (Innen- ) &
. . Vorteil
Berufsausbildung oder AuBendienst)

Kommunikationsfreude,

Fuhrerschein Klasse B verbindliches Auftreten, Lokales Vollzeit Ab sofort
sicheres Vertriebsgebiet
Verhandlungsgeschick Hessen

BEGEISTERND — IHRE AUFGABEN:

Eigenverantwortliche Betreuung und Beratung unserer Bestandskunden im AufRendienst
Aktive Neukundenakquise im lokalen Vertriebsgebiet

Bedarfsermittlung und Angebotserstellung im engen Austausch mit dem Innendienst
Marktbeobachtung und Entwicklung von Verkaufsstrategien zur Umsatzsteigerung

ATTRAKTIV — UNSER ANGEBOT AN SIE:
Gestaltungsfreiraum und Verantwortung im Vertriebsalltag

* Firmenwagen mit Privatnutzung, Handy und Laptop
Kollegiale Firmenkultur mit flachen Hierarchien und kurzen Entscheidungswegen

Eine leistungsgerechte Vergltung sowie diverse Zusatzleistungen, z.B. Job-Rad, Betriebliche Altersvorsorge oder im Rahmen
von Sport- und Gesundheitsprogrammen

Haben wir lhr Interesse geweckt? Dann senden Sie uns bitte lhre Bewerbung mit Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung und des moglichen
Eintrittstermins, gerne auch per E-Mail im PDF Format, an karriere@throm-online.com. Ihre Ansprechpartnerin ist Frau Katrin Kruppert.

JETZT BEQUEM UND NUR IN

EINEM SCHRITT

BEWERBEN. EINFACH DEN
QR-CODE SCANNEN

UND BEI UNS




